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Dyrektor sprzedazy w regionie CEE, LONGi Solar

Po raz drugi we wspodtpracy z redakcja GLOBENERGIA przedstawiamy wyniki szerokiego badania rynku energetyki
rozproszonej. To inicjatywa, ktorag traktujemy nie jako jednorazowy projekt, lecz jako staty element dialogu z branza — szczegdlnie
teraz, gdy rynek wchodzi w jeden z najwazniejszych etapow swojej ewolucji. Dzis nie moéwimy juz o klasycznej ,fotowoltaice”.
Rynek domowych instalacji OZE staje sie ekosystemem: inteligentnym, potaczonym i coraz czesciej autonomicznym.
Systemy hybrydowe, zaawansowane technologicznie magazyny energii, integracja z tadowaniem pojazdow elektrycznych
czy wspotpraca z pompa ciepta — to wszystko sprawia, ze uzytkownik oczekuje nie tylko oszczednosci, ale przede wszystkim

wygody, bezpieczenstwa i nieprzerwanej dostepnosci energii.

Najwazniejsza zmiana, ktéra obserwujemy, to przesuniecie motywacji klientdow z ,uniezaleznienia sie” na bezpieczeristwo
energetyczne. To juz nie jest rynek oparty na emocji odkrywania nowej technologii — to rynek dojrzaty, w ktorym decyzje

inwestycyjne podejmuje sie sSwiadomie, oceniajac wartosé, niezawodnosc i dtugoterminowy zwrot.

Ten sam proces wida¢ w odpowiedziach uzytkownikéw: cena przestaje by¢ czynnikiem dominujacym, a zaczyna ustepowac
miejsca jakosci, trwatosci i pewnosci dziatania. To naturalny etap w rozwoju kazdej technologii innowacyjnej — i pierwszy raz

tak wyraznie widoczny w segmencie instalacji do 50 kWp.

Jednoczesnie mierzymy sie z historycznie niska liczba nowych przytaczen prosumenckich. To okres, ktéry sprawdza
odpornosc¢ catego rynku, w szczegolnosci jego najwiekszych i najbardziej stabilnych uczestnikow. Wyzwaniem staje sie nie
tylko sama sprzedaz, ale umiejetnos¢ udowodnienia realnej wartosci produktu i utrzymania rentownosci w warunkach

presji cenowej.

Dlatego wnioski z tegorocznego badania sa jasne: wchodzimy w faze, w ktérej przewage zdobywaja ci, ktérzy konkuruja
Jjakoscig - nie cena. Firmy zdolne do oferowania rozwiazan kompletnych, opartych na technologii, ktéra faktycznie odpowiada

na zmieniajace sie potrzeby, beda wyznaczac kierunek dla catej branzy.

Witasnie w te strone konsekwentnie podaza LONGiI. Jako globalny lider, dziatajacy w Polsce od lat, skupiamy sie
na rozwigzaniach, ktére zapewniaja uzytkownikom bezpieczenstwo, przewidywalnosc i najwyzszg jakosc — bo wiemy, ze to

one decyduja dzis o realnej wartosci instalacji.

Seria LONGi Hi-MO X10 jest przyktadem takiego podejscia. Zaawansowana architektura back contact, wysoka odpornosc¢
na degradacje, stabilna praca przy wysokich temperaturach i wbudowana optymalizacja zapewniajgca maksymalna produkcje
energii bez dodatkowych urzadzen - to technologie, ktére jeszcze niedawno kojarzone byty z segmentem premium, a dzis

stajg sie standardem dostepnym dla swiadomych uzytkownikow.

To kierunek, ktory — jak pokazuja dane z badania — bedzie definiowat nowy etap rozwoju energetyki rozproszonej w Polsce.

Zapraszam do lektury wynikéw i refleksji nad tym, dokad zmierza nasza branza.



RYNEK FOTOWOLTAIKI

W POLSCE

Polski rynek fotowoltaiczny jest jednym z najszybciej roz-
wijajacych sie segmentdw energetyki odnawialnej w Euro-
pie. Jego rozwdj napedzajg zaréwno czynniki ekonomiczne,
jak i rosngca swiadomosc¢ ekologiczna spoteczenstwa. Coraz
wiecej gospodarstw domowych i firm postrzega fotowoltaike
jako sposdb na obnizenie rachunkdw za energie oraz real-
ny wktad w transformacje energetyczna kraju. Wzrost cen
energii dodatkowo zwiekszyt zainteresowanie technologiami
pozwalajacymi na czesciowa niezaleznosé energetyczng, co

przetozyto sie na rekordowa liczbe nowych instalacji.

Waznym impulsem rozwoju byt program Moj Prad, ktory
w kilku edycjach skutecznie pobudzit inwestycje prosumenc-
kie i przyczynit sie do popularyzacji mikroinstalacji. Umozliwit

wielu uzytkownikom pokrycie czesci kosztdw inwestycji,

co znaczaco obnizyto prég wejscia na rynek OZE. Obec-
nie program zostat jednak wstrzymany, a jego przysztos¢
pozostaje niepewna. Brak kontynuacji tego typu wsparcia
moze w dtuzszej perspektywie spowolni¢ tempo przyrostu
nowych instalacji, zwtaszcza wsréd gospodarstw domowych

0 nizszych dochodach.

Wedtug danych Agencji Rynku Energii (ARE) z sierpnia
2025 roku w Polsce funkcjonuje 1584 807 mikroinstalacji
fotowoltaicznych, co potwierdza, ze energetyka prosumenc-
ka stata sie trwatym elementem krajowego miksu energe-
tycznego. Skala zjawiska plasuje Polske w czotéwce panstw
europejskich pod wzgledem liczby instalacji PV. Fotowoltaika
przestata by¢ niszowa technologia i stata sie jednym z filaréw

nowoczesnej, rozproszonej energetyki.
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ROK LICZBA JEDNOSTEK [szt.] INDEKS DYNAMIKI [%]
SIERPIEN 2025 1582 629 103,7
STYCZEN 2025 1526 123 109,6
STYCZEN 2024 1392 821 15,2
STYCZEN 2023 1209 218 139,5
STYCZEN 2022 866 677 183,7
STYCZEN 2021 471855 -

Zrédto: ARE.



Ponizej na wykresie zostaty przedstawione te same dane.

Wazrost liczby instalacji PV w latach 2021-2025
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Zrédto: GLOBENERGIA, LONGI Solar

Dane z tabeli pokazuja staty wzrost liczby jednostek od
stycznia 2021 do sierpnia 2025 roku, co swiadczy o dyna-
micznym rozwoju rynku. Najwiekszy przyrost nastapit mie-
dzy rokiem 2021 a 2022 - liczba jednostek wzrosta wtedy
az 0 83,7%, co byto rekordowym tempem w analizowanym
okresie. W kolejnych latach dynamika wzrostu zaczeta stop-
niowo maleé, co jest naturalnym etapem dojrzewania i sta-
bilizacji rynku. Mimo tego, w 2025 roku rynek utrzymuje sta-
bilny trend wzrostowy — w sierpniu indeks dynamiki wyniést
103,8% wzgledem stycznia. Wedtug danych Agencji Rynku
Energii, mimo lekkiego spowolnienia przyrostu nowych in-
stalacji, rynek wchodzi w faze dojrzatosci, charakteryzujaca

sie stabilizacja, konsolidacja oraz coraz wiekszym naciskiem

na efektywnos¢ i nowoczesne rozwigzania technologiczne.

styczen 2023

styczen 2024  styczen 2025  sierpien 2025

Do sierpnia 2025 roku tgczna moc mikroinstalacji w Pol-
sce przekroczyta 12,6 GW, co utrzymuje kraj w czotéwce eu-
ropejskich lideréw rozwoju odnawialnych zrédet energii.
Niemniej jednak dynamika wzrostu liczby mikroinstalacji
fotowoltaicznych w ostatnich miesigcach wyraznie wyha-
mowata. Po okresie intensywnego rozwoju, szczegdlnie
przed wprowadzeniem systemu net-billingu, rynek wyraznie
ostabt. To wtasnie zapowiedz mniej korzystnych zasad rozli-
czen sktonita wielu prosumentéw do przyspieszenia decyzji
0 montazu instalacji, co doprowadzito do krétkotrwatego

boomu inwestycyjnego.




2 NA RYNKU

Rok 2025 przynidst wyrazne spowolnienie tempa przyro-
stu liczby nowych instalacji, ale jednoczesnie rynek dojrzat
technologicznie i strukturalnie. Segment prosumencki osig-
gnat nasycenie na poziomie okoto 27-29% domadw jednoro-
dzinnych. Gtéwnym zrédtem wzrostu staty sie modernizacje
istniejacych systemow, rozwdj segmentu matych i sred-
nich przedsiebiorstw oraz inwestycje w ramach spétdzielni
energetycznych i klastréw OZE. Rosngce znaczenie maja
instalacje zintegrowane z systemami zarzadzania energig,
ktére umozliwiajg lepsze dopasowanie produkcji do profilu

zuzycia.

W 2025 roku standardem rynkowym sg moduty o mocy
od 550 do 650 Wp, wykorzystujace technologie N-type TOP-
Con. W segmencie przemystowym coraz czesciej stosowane
sa moduty bifacjalne o mocy powyzej 700 Wp, ktére charak-

teryzuja sie wyzszg gestoscig mocy i dtuzszag zywotnoscia.

Moduty P-type z moca do 500 Wp powoli znikaja z oferty.

TECHNOLOGIE DOSTEPNE

Coraz wiekszy udziat maja moduty Back Contact, ktére ce-
chuja sie najwyzsza dostepna efektywnoscia z powierzchni
zainstalowanej. poprawiajg efektywnos¢ pracy w godzinach
porannych i popotudniowych oraz w okresach pracy z $wia-
ttem rozproszonym. Na rynku coraz czesciej styszy sie o in-
nowacjach takich jak ,optymalizacja pracy w zacienieniu”.

Systemy magazynowania energii staty sie filarem rynku.
Znaczna cze$¢ nowych instalacji prosumenckich wyposa-
zonych jest w magazyny o pojemnosci 8-15 kWh, a w seg-
mencie przemystowym coraz czesciej stosuje sie baterie LFP
integrowane z systemami BEMS. Udziat energii zuzywanej
na wiasne potrzeby wzrést srednio do 60%, co pozwala ogra-
niczy¢ wptyw zmiennych warunkow sieciowych i poprawic¢
stabilno$¢ ekonomiczng inwestycji. Wraz z rozwojem tech-
nologii magazynowania rosnie popularnos¢ systemow EMS,
ktore pozwalaja zarzadzac nie tylko energia elektryczng,
ale réwniez cieptem i tadowaniem pojazddéw elektrycznych

w ramach jednego systemu.




3 WYNIKI

Proba badawcza

Wyniki ankiety pokazuja, ze obraz rynku formuja réwno-
legle dwie perspektywy: uzytkownikdéw koncowych i profe-
sjonalistdow z branzy OZE, przy czym prosumenci stanowia
wiekszos¢ proby na poziomie 57%, a przedstawiciele sek-
tora instalacyjnego, projektowego i sprzedazowego 43%.
Taka struktura respondentéw pozwala interpretowac wyniki
jako zderzenie doswiadczen eksploatacyjnych z realiami

wykonawczymi i rynkowymi, dzieki czemu analiza zyskuje

charakter wielowymiarowy. W praktyce oznacza to, ze wnio-
ski ptynace z badania moga réwnoczesnie uwzgledniacé
potrzeby i oczekiwania uzytkownikéw oraz ograniczenia po
stronie firm dziatajacych na rynku. W tegorocznej edycji
w badaniu wziely udziat 723 osoby, w tym 414 prosumen-

téw i 309 przedstawicieli branzy.

Kim jestes?

Prosument

Przedstawiciel branzy

0% 20%

NA PODSTAWIE BADANIA PRZEPROWADZONEGO PRZEZ :

GLOBENERGIA LONGI SOLAR
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Préba badawcza: 723
Il potrocze 2025 r.

Perspektywa branzy PV - sytuacja na rynku

Czes¢ poswiecona przedstawicielom branzy pozwala
traktowac uzyskane odpowiedzi jako diagnoze operacyjna

i regulacyjna rynku. To wiasnie w tej grupie uwidaczniaja

sie najwazniejsze ograniczenia i czynniki wptywajace na

decyzje inwestycyjne.



Kim jestes w branzy PV?
@ Profesjonalista (jednokrotny wybor)

Pracownik w branzy OZE

Osoba decyzyjna w firmie OZE

Wiasciciel (zarzad) firmy OZE
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Strukture respondentdw branzowych tworza gtdwnie
pracownicy branzy OZE (45%), osoby decyzyjne (28%) oraz
wiasciciele firm (27%). Mozna zakfadag, ze takie proporcje

odzwierciedlajg zréwnowazony obraz branzy, w ktérym gtos

45%

28%

27%

50%

Préba badawcza: 309
Il pétrocze 2025 r.

operacyjny i strategiczny ma podobng wage. Dzieki temu
uzyskane wyniki prawdopodobnie dobrze oddajg zaréwno

perspektywe codziennej praktyki, jak i kierunkdw rozwoju.

Jaki jest profil Twojej firmy?

@ Profesjonalista (wielokrotny wybor)

Firma instalacyjna

Dystrybucja sprzetu

Elektroenergetyka

Producent urzadzen OZE

Sprzedaz pradu
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Ponad potowa ankietowanych reprezentuje firmy instala-
cyjne (51%), co potwierdza dominujaca role tego segmentu
w strukturze rynku. Dystrybutorzy sprzetu stanowia 17%,

natomiast pozostate grupy — producenci, firmy elektro-

energetyczne czy sprzedawcy energii — maja mniejsze, ale
zauwazalne udziaty. Taka struktura moze wskazywag, ze
rynek jest wcigz silnie zorientowany na realizacje instalacji,

a nie na dziatalnos¢ produkceyjna czy handlowa.

Jaki jest zakres ustug oferowanych w Twojej firmie?

@ Profesjonalista (wielokrotny wybor)

Systemy fotowoltaiczne
Magazyny energii

Pompy ciepta

tadowarki samochodowe (EV)
Instalacje elektryczne
Sprzedaz energii

Elektrownie wiatrowe
0%
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Najczesciej oferowane s3g systemy fotowoltaiczne i maga-
zyny energii (po 26%), co potwierdza, ze te dwa segmenty
stanowig podstawe dziatalnosci branzy. Pompy ciepta (16%)

oraz tadowarki samochodowe (15%) zajmuja kolejne pozycje,

26%

26%

10% 20% 30%

Préba badawcza: 309
Il pétrocze 2025 .

co moze sugerowac rosnaca specjalizacje w kierunku roz-
wigzan komplementarnych. Taki rozktad wskazuje na konso-

lidacje oferty wokdt kompleksowych ustug energetycznych.



Instalacje o jakiej mocy byly najczesciej realizowane
przez Twoja firme w 2025 roku?
@ Profesjonalista (jednokrotny wybodr)

instelacie do 20 kv | .
Instalacje o mocy 20-50 kWp _ 17%

Instalacje o mocy 150-1000 kWp - 10%

Instalacje powyzej 1 MW - 5%
Instalacje o mocy 50-150 kWp . 2%

Mate instalacje balkonowe I]%

Trudno powiedzie¢ - 9%
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WSréd firm uczestniczacych w badaniu dominuja przed-
siebiorstwa realizujgce instalacje o mocy do 20 kWp (56%), co
wskazuje, ze zdecydowana wiekszos¢ rynku wcigz opiera sie
na mikroinstalacjach prosumenckich. Kolejne 17% firm naj-
czesciej wykonuje instalacje w przedziale 20-50 kWp, a 10%

dziata w segmencie wiekszych systemaow 150-1000 kWp.

W mniejszym stopniu reprezentowane sg podmioty

specjalizujace sie w instalacjach powyzej 1 MW (5%) oraz

w projektach komercyjnych 50-150 kWp (2%). Zaledwie 1%

20% 40% 60%

Préba badawcza: 309
Il pétrocze 2025 r.

firm deklaruje realizacje matych instalacji balkonowych, co

potwierdza, ze segment ten pozostaje niszowy.

Struktura odpowiedzi pokazuje wiec, ze wiekszos¢ uczest-
nikdw badania to firmy aktywne na rynku mikroinstalacji,
posiadajace doswiadczenie w obstudze klientdw indywi-
dualnych i matych przedsiebiorstw. To wazny kontekst dla
interpretacji opinii branzy — prezentowane dalej wnioski
odzwierciedlajg przede wszystkim perspektywe wykonaw-

cdw dziatajacych w segmencie prosumenckim.




Jak oceniasz ogo6lng sytuacje na rynku fotowoltaicznym
z punktu widzenia przedstawiciela branzy?

@ 2024 rok (n=414)
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W poréwnaniu z rokiem 2024 widoczne jest pogorszenie
nastrojow w branzy fotowoltaicznej. Spadt odsetek ocen
pozytywnych, a jednoczesnie wzrdst udziat odpowiedzi
Lsrednio” i ,zle". Zauwazalne jest jednak wyrazne zmniej-
szenie liczby oséb oceniajacych sytuacje rynku jako ,bar-
dzo zt3", co moze sugerowad, ze firmy czesciowo odnalazty

sie w trudniejszych realiach, przesuwajac swoje oceny ku

@ 2025 rok (n=309)

43%

32%

bardziej umiarkowanym. Wskazuje to na przewidywania

23%
3%

Bardzo Zle

trudniejszego roku 2025, zwigzanego m.in. z presjg ceno-
W3 i niepewnoscia regulacyjna. Ogdlny sentyment branzy
pozostaje ostrozny, a przedstawiciele rynku koncentruja
sie na stabilizacji dziatalnosci i dostosowaniu strategii do

nowych warunkow.

Czy planujesz zajmowac sie fotowoltaikag w kolejnym roku?

@ 2024 rok (n=414)
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Waham sie Nie, wycofuje sie



W poréwnaniu z rokiem 2024 wida¢ wzrost odsetka oséb,
ktére deklaruja dalsze pozostanie w branzy fotowoltaicznej,
mimo ostabienia rynku. Zmniejszyta sie liczba badanych
postrzegajacych sektor jako rozwijajacy sig, jednak jedno-

czesdnie spadt odsetek planujacych wycofanie sie z dziatal-

nosci. Coraz wiecej przedstawicieli branzy przyjmuje wiec
postawe realistyczng — pozostajg w sektorze, dostrzegajac
jego stabosci, ale tez dtugoterminowy potencjat. Ogdlny
obraz wskazuje na konsolidacje i dojrzewanie rynku, a nie

jego masowe opuszczanie.

Co najbardziej motywuje Cie do dziatania na rynku OZE?

@ Profesjonalista (jednokrotny wybor)

Potenciat technologiczny | =
Korzysci finansowe i biznesowe _ 29%

Potencjat mikroskalowy - 4%

Wzgledy ekologiczne . 3%

Nie mam zdania -7%

0%
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Najczesciej wskazywanym czynnikiem motywujacym
jest postep technologiczny (57%), co sugeruje, ze branza
koncentruje sie na rozwoju jakosci i efektywnosci rozwigzan.

Motywacje finansowe (29%) moga miec znaczenie wtdrne,

20% 40% 60%

Préba badawcza: 309
Il potrocze 2025 .

bedac konsekwencjg sprawnosci i niezawodnosci systemow.
Takie podejscie prawdopodobnie sprzyja diugofalowemu

budowaniu wartosci rynku.

Co wedtug Ciebie najbardziej rozwija rynek PV w Polsce?
@ Profesjonalista (jednokrotny wybor)

Programy dofinansowania

Ceny komponentow

Wprowadzenie taryf dynamicznych
Sytuacja prawna, legislacja

System rozliczen (net-billing)
Dostepnos¢ wykonawcow

Dostep do sieci - kwestie przytaczenia
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64%
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W opinii przedstawicieli branzy najsilniejszym czynnikiem
rozwoju rynku sg programy wsparcia (64%), ktére moga pet-
ni¢ funkcje gtdwnego bodzca inwestycyjnego. Mozna przy-

puszczad, ze to one umozliwiajg domkniecie optacalnosci

projektdw i stabilizuja dynamike sprzedazy. Czynniki kosz-
towe czy taryfowe maja znaczenie, lecz prawdopodobnie

dziatajg wtdrnie wobec wptywu mechanizmdw dotacyjnych.

Co wedtug Ciebie najbardziej ogranicza rynek PV w Polsce?

Sytuacja prawna, legislacja

System rozliczen (net-billing)
Programy dofinansowania

Dostep do sieci - kwestie przytaczenia
Wprowadzenie taryf dynamicznych

Ceny komponentéw 3%

Dostepnosc¢ wykonawcow 1%

s 2 [0)
Dostepnos¢ sprzetu 0%
0%

NA PODSTAWIE BADANIA PRZEPROWADZONEGO PRZEZ :

GLOBENERGIA LONGI SOLAR

Wsréd barier dominuja kwestie regulacyjne (34%) oraz
system rozliczen (32%). Wynik ten moze wskazywac, ze nie-
pewnos¢ przepiséw i zasady bilansowania energii sg gtow-
nym zrédtem ryzyka inwestycyjnego. Ograniczenia technicz-
ne, takie jak przytaczenia do sieci (14%), prawdopodobnie

wzmacniaja ten efekt, wydtuzajac cykl realizacji inwestycji.

Warto zauwazy¢, ze tacznie 80% wskazan dotyczy czynni-

kéw pozostajacych w duzej mierze pod kontrolg decydentéw

l]“

@ Profesjonalista (jednokrotny wybor)
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i regulatoréw rynku. Oznacza to, ze kluczowe bariery rozwoju
branzy maja charakter systemowy, a ich przezwyciezenie
wymaga stabilnych i przewidywalnych ram prawnych oraz

dziatarh na poziomie administracyjnym.

Wedtug przedstawicieli branzy natomiast dostepnos¢
sprzetu czy wykonawcdw nie stanowi istotnego ogranicze-

nia, co sugeruje, ze w Polsce nie wystepuja znaczace pro-

blemy z zapleczem technicznym ani wykonawczym.




Co powinno by¢ zmienione, by fotowoltaika rozwijata sie lepiej?

@ Profesjonalista (jednokrotny wybér)

System rozliczenia prosumentow

Program M¢j Prad

Uproszczenie rozbudowy instalacji

Ograniczenie wytaczen PV
0%
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Najczesciej wskazywang potrzeba jest reforma rozliczen
prosumentow (57%), co mozna interpretowac jako oczekiwa-
nie wiekszej stabilnosci i przewidywalnosci zwrotéw. W dal-
szej kolejnosci pojawiaja sie postulaty modyfikacji programu
Moj Prad (17%) oraz uproszczenia procedur instalacyjnych

(15%). Takie zmiany mogtyby prawdopodobnie przyczynic sie

57%
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do poprawy ptynnosci inwestycji i wiekszego tempa rozwoju
rynku. Pozostate 11% branzowych respondentdw wskazat
ograniczenie wytaczen PV z powodu zbyt wysokiego na-
piecia w sieci. Uzdrowienie tej kwestii musiatoby sie wigzac
z modernizacja sieci w kierunku elastycznosci czy montazu

magazynu energii.




Perspektywa branzy PV
- wiedza pracownikéw w Twojej firmie

Kolejna czesé¢ analizy poswiecona bedzie potrzebom wy- wig wyzwanie? Sprawdzmy, jak ankietowani ocenili poziom

kwalifikowanych fachowcéw. Czy w firmach ich brakuje? wiedzy w swojej firmie.

Jakie technologie sa najlepiej znane, a ktére wcigz stano-

Ocen poziom wiedzy pracownikow w Twojej firmie
TECHNOLOGIA

Dobrze ‘ Srednio . Zle ‘ Bardzo Zle

3% 2% 3% 2% 2% 3%

MODULY PV FALOWNIKI
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Najwieksza wiedza techniczna w firmach z branzy OZE
dotyczy modutdw fotowoltaicznych i falownikéw, co wynika
z faktu, ze s3 to najczesciej stosowane komponenty syste-
mow PV i obszary, w ktérych dziata najwiecej firm. Ponad
80% respondentéw ocenia przygotowanie w tych dziedzi-
nach jako dobre, co potwierdza wysoki poziom specjalizacji

i doswiadczenia. Nieco stabsze kompetencje obserwuje sie

q 6% 7%
L) 23%

MACAZYNY ENERGII
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w zakresie magazyndw energii i konstrukcji montazowych.
W tych obszarach poziom wiedzy jednak jest naprawde bar-
dzo wysoki. To Swiadczy o coraz wiekszej dojrzatosci rynku.
Najwieksze braki w wiedzy wystepuja natomiast w obszarze
smart home, ktdry wcigz stanowi nowy kierunek rozwoju
dla wielu firm i dopiero zaczyna by¢ witgczany do oferty in-

stalacyjnej.




Ocen poziom wiedzy pracownikow w Twojej firmie
OTOCZENIE PRAWNE

Dobrze Srednio ‘ Zle ‘ Bardzo Zle
3% 2% 4:% 3%
6%
17%
ZNAJOMOSC
TARYFY PROCEDURY .
DOFINANSOWANIA NET-BILLING FORMALNOSCI
DYNAMICZNE PRZYLACZENIOWE BUDOWLANYCH
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Pracownicy — w opinii innych fachowcdw — wykazujg wy-
soki poziom wiedzy w zakresie technicznych aspektdow re-
alizacji instalacji, natomiast obszary zwigzane z otoczeniem
prawnym i formalnosciami pozostajg bardziej wymagajace.
Najlepiej oceniana jest znajomos¢ zasad finansowania i sys-
temu net-billing, co wynika z ich codziennego znaczenia
w procesie sprzedazy i obstugi klienta. Znacznie stabsza
znajomosc¢ dotyczy taryf dynamicznych — nowosci w Polsce —
oraz formalnoéci budowlanych, ktére wcigz budza watpliwo-

Sci interpretacyjne i wymagaja doprecyzowania przepisow.
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Wysoki odsetek ocen pozytywnych w zakresie procedur
przytaczeniowych wskazuje na rosngce doswiadczenie firm
w kontaktach z operatorami, cho¢ nie brak wyzwan admi-

nistracyjnych.

Ogdlnie mozna stwierdzi¢, ze branza jest dobrze przygo-
towana do realizacji projektéw technicznie, ale potrzebuje
dalszego wzmocnienia w zakresie regulacji i proceséw for-
malnych, ktére coraz czesciej decyduja o tempie i skutecz-

nosci inwestycji.



Perspektywa branzy - preferencje i opinie

Jakie zjawiska zauwazasz obecnie
na rynku firm instalacyjnych OZE?

@ Profesjonalista (wielokrotny wybor)

Silna walka cenowa 40%
Spadek liczby zlecen

Brak wykwalifikowanych instalatorow
Stabilizacja sytuacji rynkowej

Konsolidacja firm (przejecia, fuzje)

Nowi gracze wchodzacy na rynek
0% 20% 40%
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Najczesciej wskazywanym zjawiskiem jest silna walka ktérych segmentach. Prawdopodobnie towarzyszy temu
cenowa (40%) oraz spadek liczby zlecen (35%). Moze to presja na optymalizacje kosztdw i poprawe efektywnosci

Swiadczy¢ o rosnacej konkurencji i nasyceniu rynku w nie- operacyjnej firm.

Jak rozwéj magazynoéw energii wptywa
na srednig moc projektowanych instalacji PV?

@ Profesjonalista (jednokrotny wybor)

Instalacje maja mniegjszg moc 43%
Instalacje maja wieksza moc

Nie ma to wptywu na dobdr PV

Nie widze rozwoju magazyndw energii
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Najwiecej respondentéw (43%) uwaza, ze rozwdj magazy- dopodobnie w miare dojrzewania rynku nastapi wieksze

néw energii prowadzi do projektowania instalacji o mniejszej zréznicowanie podejs¢ projektowych, dostosowane do lo-

mocy, a 34% wskazuje odwrotny trend — wzrost mocy. Praw- kalnych warunkoéw sieciowych i taryfowych.



Czy kontynuacja programu Méj Prad jest zasadna?

@ Profesjonalista (jednokrotny wybor)
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Wiekszos¢ respondentdw (50%) uznaje kontynuacje
programu M¢j Prad za zasadng, a kolejne 43% wskazuje, ze
powinna ona nastapi¢ po jego przebudowie. Oznacza to,
ze az 93% przedstawicieli branzy opowiada sie za dalszym
funkcjonowaniem programu, co potwierdza jego kluczowe

znaczenie dla rozwoju rynku mikroinstalacji i utrzymania

40% 60%
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tempa inwestycji prosumenckich. Wynik ten moze sugero-
wac, ze rynek dostrzega wartos¢ tego narzedzia, ale widzi tez
potrzebe dostosowania jego formuty do obecnych warun-
kdw. Mozna przypuszczad, ze oczekiwania koncentruja sie
wokot lepszego dopasowania wysokosci i struktury wsparcia

do realidw kosztowych branzy.

Co w praktyce decyduje o doborze
komponentéw instalacji fotowoltaicznej?

Cena

Profesjonalista (wielokrotny wybor)

Wydajnosc¢ i parametry techniczne _ 22%

Dostepnos¢ komponentdw na rynku

Renoma marki/brandu

Funkcjonalnosci (np. monitoring, smart home)
Znajomosc¢ dostawcy

Wyglad, estetyka, design

Technologia wykonania (Topcon, BC)
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Najwazniejszym kryterium doboru komponentéw insta-
lacji fotowoltaicznych wcigz pozostaje cena (28%), jednak
coraz wieksze znaczenie zyskuja wydajnosc¢ i parametry
techniczne (22%). To ciekawa zmiana, wskazujaca, ze rynek
dojrzewa, a instalatorzy coraz czesciej zwracajg uwage na ja-
kos¢ i trwatosé modutdw, a nie tylko na ich koszt. W praktyce

oznacza to stopniowe przesuwanie akcentéw z aspektéow

czysto ekonomicznych na techniczne i uzytkowe, co moze
przetozyc¢ sie na wyzsza niezawodnos¢ systemow i satys-
fakcje klientéw. Wzrost znaczenia jakosci $wiadczy rowniez
o rosnacej swiadomosci branzy w zakresie dtugofalowych

korzysci wynikajacych z inwestowania w lepsze komponenty.

Ktore z ponizszych technologii modutéw fotowoltaicznych
znasz lub spotkates/spotkatas na rynku?

@ Profesjonalista (wielokrotny wybor)

PERC

HCC

TOPCon

Optymalizacja zacienienia
Shingled

HIT

IBC

19%
16%
15%
13%
1%
8%
7%

HJT + BC
Tandem

Zadne z powyzszych

6%
4%
1%

0%
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Najczesciej rozpoznawane technologie to PERC (19%),
HCC (16%) i TOPCon (15%), co potwierdza, ze branza jest do-
brze zaznajomiona z rozwigzaniami dominujgcymi na rynku.
Technologie PERC i HCC, obecne w branzy odpowiednio od
2016 i 2018 roku, stanowia dzis standard w wielu instalacjach

i s3 postrzegane jako sprawdzone, stabilne rozwigzania.

Z drugiej strony, coraz wieksze zainteresowanie wzbudza-
ja nowe generacje technologii, takie jak moduty z optymali-
zacja zacienienia, IBC oraz HIT+BC, ktdére — mimo ze dopie-
ro wchodza na rynek — juz charakteryzuja sie stosunkowo

wysoka rozpoznawalnoscia. Wynika to z ich innowacyjnych

10% 20%
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wiasciwosci technicznych, m.in. z optymalizacji zacienie-
nia, ktéra jest bezposrednio powigzana z architekturg IBC/
BC. Rozwigzania te pozwalajg na ograniczenie strat energii
w warunkach czesciowego zacienienia, co stanowi istotna

przewage wzgledem starszych generacji modutdw.



Z jakimi usterkami instalacji PV najczesciej sie spotykasz?

Wytaczanie sie z powodu za duzego w sieci
Problemy z komunikacja WiFi

Awaria falownika

Zty dobdér komponentdéw

Zty montaz magazynu energii

Btednie wykonana dokumentacja

Awaria optymalizatora

Zty montaz modutow PV

Awaria magazynu energii

Awaria modutow PV

Zty montaz falownikow

@ Profesjonalista (wielokrotny wybor)
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Najczesciej wskazywane problemy to wytaczanie sie in-
stalacji z powodu zbyt wysokiego napiecia w sieci (20%) oraz
problemy z komunikacja WiFi (20%). Wysokie napiecie moze
wynikac¢ z przecigzenia lokalnych sieci i niewystarczajacej
infrastruktury, natomiast trudnosci komunikacyjne swiad-
Cz3a o potrzebie lepszej integracji systemow monitoringu.
Prawdopodobnie wprowadzenie standardéw w zakresie
komunikacji i kontroli pracy falownikéw mogtoby ograniczy¢

czestotliwos¢ tego typu awarii.

Kolejna grupe problemodw stanowia awarie falownikow
(14%) oraz btedy wynikajace z czynnika ludzkiego, takie jak
zty dobdér komponentdéw (10%), btedny montaz magazynu
energii (6%) czy niewtasciwie wykonana dokumentacja (5%).
tacznie okoto 30% wszystkich przypadkdédw mozna wiec przy-

pisa¢ btedom projektowym lub montazowym.
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Z kolei okoto 37% usterek ma charakter techniczny lub
systemowy, obejmujac napiecia sieciowe, awarie sprzetowe
oraz problemy z komunikacjag urzadzen. Warto tez zauwa-
zy¢, ze 7% firm deklaruje brak awarii, co wskazuje na wysoki

poziom jakosci i doswiadczenia czesci instalatorow.

Podsumowujac, dominujg problemy, ktére wynikaja
z czynnikdw zewnetrznych lub niedoskonatosci systemo-
wych, a nie z dostepnosci technologii czy wykonawcow.
Wprowadzenie jednolitych procedur, szkolerh branzowych
i standarddéw pracy mogtoby w istotny sposdb ograniczy¢

liczbe bteddw w przysztosci.



Ktére z ponizszych funkcjonalnosci modutéw PV
sg dla Ciebie istotne przy doborze komponentéw?

@ Profesjonalista (wielokrotny wybadr)

Wyzsza wydajnos¢ energetyczna 22%

Wydtuzona gwarancja producenta 22%
Bifacjalnos¢ (dwustronna aktywnosé modutu)
Optymalizacja zacienienia bez optymalizatorow
Estetyka modutu (np. full black, jednolity wyglad)
Klasa odpornosci ogniowej A

Rozwigzania ograniczajace ryzyko hotspotow
Podwyzszona odpornos¢ na gradobicie

Zadne z powyzszych

Rama przeciwzabrudzeniowa (Anti-Dust)
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Najwieksze znaczenie przy wyborze modutdw majg wyz- dywanej trwatosci i efektywnosci urzadzen, a nie tylko na
sza wydajnos¢ energetyczna i wydtuzona gwarancja pro- cenie. Prawdopodobnie $wiadczy to o dojrzewaniu rynku
ducenta — po 22% wskazanh. Moze to sugerowac, ze decyzje i rosngcym znaczeniu kryteridow jakosciowych w procesie

zakupowe sg w coraz wiekszym stopniu oparte na przewi- inwestycyjnym.

Zaznacz moduty, z ktérymi najczesciej pracujesz
w instalacjach fotowoltaicznych

@ Profesjonalista (wielokrotny wybaor)
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Na rynku modutéw fotowoltaicznych dominuja duzi, glo-
balni producenci o ugruntowanej pozycji i stabilnej sytuacji
finansowej. Wsrod najczesciej stosowanych przez instala-
toréw marek mozna wskaza¢ m.in. LONGi Solar, reprezen-

tujaca grupe czotowych dostawcédw oferujacych produkty

o wysokiej dostepnosci i sprawdzonych parametrach tech-
nicznych. Taka struktura rynku sprzyja standaryzacji jakosci
oraz zapewnia wysoka dostepnos¢ technologii dla odbiorcow

koncowych.

Perspektywa konsumentow - sytuacja na rynku

Czes¢ poswiecona prosumentom pozwala spojrze¢ na
rynek z perspektywy uzytkownikéw koricowych i odbiorcéw
rozwigzan energetycznych. To wiasnie w tej grupie widoczne
s3 realne doswiadczenia zwigzane z eksploatacja instalacji

fotowoltaicznych, a takze nastroje wobec zmian systemu

rozliczen i optacalnosci inwestycji. Analiza opinii prosumen-
téw dostarcza cennych informacji o ich poziomie wiedzy,
oczekiwaniach wobec rynku oraz barierach, ktére wcigz

ograniczaja dalszy rozwdéj mikroinstalacji.

Jakim jestes$ inwestorem?

Inwestor indywidualny

Przedsiebiorca - inwestor komercyjny 4%

Deweloper - inwestor przemystowy 1%
0%
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Ankietowani to gtdwnie inwestorzy indywidualni (95%),
natomiast przedsiebiorcy komercyjni stanowiag 4%, a dewelo-

perzy przemystowi jedynie 1%. Struktura préby wyraznie po-

kazuje dominacje segmentu prosumenckiego, ktéry wcigz

@ Prosument (jednokrotny wybor)
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determinuje kierunek rozwoju rynku PV w Polsce. Oznacza
to, ze kluczowe dziatania regulacyjne i wspierajgce powinny

by¢ ukierunkowane witasnie na odbiorcéw indywidualnych.




Co najbardziej motywuje/motywowato Cie do inwestycji?
@ Prosument (wielokrotny wybaor)

Chec¢ obnizenia rachunkoéw 38%

Bezpieczenstwo energetyczne 30%

Niezaleznos¢ energetyczna 18%

Nowoczesne technologie 12%

Zastosowania w matej skali (np. na balkonie) . 2%
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Najsilniejszym motywatorem inwestycji w fotowoltaike przede wszystkim rachunkiem optacalnosci, cho¢ czynniki
pozostaje chec obnizenia rachunkdéw (38%), a nastepnie technologiczne i wizerunkowe (12%) réwniez zaczynajg od-
dazenie do bezpieczenstwa energetycznego (30%) i nieza- grywac role. Mozna przypuszczad, ze utrzymanie zaintereso-
leznosci energetycznej (18%). Wysoka pozycja motywacji wania prosumentéw bedzie wymagato stabilnych warunkéw

ekonomicznych moze oznaczag, ze rynek wciaz kieruje sie finansowych i przejrzystych zasad rozliczen.

W jakim przedziale mocy posiadasz
lub bedziesz posiadat instalacje fotowoltaiczng?

@ Prosument (jednokrotny wybor)

Instalacja o mocy 10-20 kWp - 16%

Instalacja o mocy 20-50 kWp . 3%
Mata instalacja balkonowa I]%

Instalacja o mocy 50-150 kWp I]%
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Zdecydowana wiekszos¢ respondentdw (79%) posiada lub
planuje instalacje do 10 kWp, a kolejne 16% — systemy o mocy
10-20 kWp. Wieksze realizacje (powyzej 20 kWp) pozosta-

ja marginalne, co odzwierciedla dominacje prosumentow

indywidualnych nad inwestycjami komercyjnymi. Rynek
mikroinstalacji wcigz stanowi trzon polskiej fotowoltaiki,

a jego rozwdj bedzie kluczowy dla dalszej stabilizacji sektora.

Czy Twoja instalacja fotowoltaiczna jest
lub bedzie wyposazona w magazyn energii?

@ Prosument (jednokrotny wybodr)

Nie 25%

Jeszcze nie wiem 9%

0% 20%

NA PODSTAWIE BADANIA PRZEPROWADZONEGO PRZEZ :

GLOBENERGIA LONGI SOLAR

Az 66% ankietowanych posiada lub planuje montaz
magazynu energii, a jedynie 25% deklaruje brak takiego
zamiaru. Kolejne 9% jest jeszcze na etapie decyzji. Dane
te pokazuja rosnace znaczenie autokonsumpcji i dgzenie

do wiekszej niezaleznosci energetycznej. Rdwniez system
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net-billing i jego mniejsza optacalnos¢ w poréwnaniu do
systemu opustow zwiekszy mobilizacje prosumentéw, aby
inwestowac w magazyny energii. Mozna zaktadag, ze ten
trend bedzie sie utrwalat wraz ze spadkiem cen magazyndéw

oraz rozwojem programow wspierajacych ich zakup.

Z jakimi problemami lub usterkami spotkatas/spotkates$
sie w Twojej instalacji fotowoltaicznej?

@ Prosument (wielokrotny wybodr)

Moja instalacja nie miata awarii 52%
Wytaczanie sie z powodu za duzego napiecia w sieci
Problemy z komunikacja WiFi

Awaria falownika

Jestem na etapie inwestycji

Inne
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Ponad potowa respondentéw (52%) deklaruje, ze ich instalacja nie miata zadnych awarii, co jest pozytywnym wskazni-

kiem jakosci systemow. Wsrdd pozostatych uzytkownikdw najczestsze problemy to:

v

wytgczanie sie instalacji z powodu zbyt
wysokiego napiecia w sieci (17%)

problemy z komunikacja
WiFi (14%)

v v v

awaria
falownika (4%)

inne
usterki (11%)

Dane te pokazuja, ze wiekszos¢ trudnosci dotyczy nie awarii komponentdw, lecz kwestii technicznych i infrastruktural-

nych, szczegdlnie jakosci i stabilnosci sieci energetyczne;.

Jak oceniasz og6lng sytuacje dotyczaca fotowoltaiki w Polsce
(z punktu widzenia uzytkownika lub inwestora)?

2024 rok (Nn=408)
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Dobrze Srednio

NA PODSTAWIE BADANIA PRZEPROWADZONEGO PRZEZ :

GLOBENERGIA LONGI SOLAR

W poréwnaniu z rokiem 2024 wida¢ poprawe nastrojow
wsréd prosumentdw i inwestoréw. Cho¢ nadal dominuja
oceny umiarkowane — 45% respondentéw wskazuje odpo-
wiedz ,Srednio” — to wyraznie zmniejszyt sie odsetek ocen
Loardzo Zle” (z 33% do 12%). Jednoczesdnie nieznacznie spadia
liczba pozytywnych ocen, co moze oznaczaé, ze uzytkownicy

zachowuja ostrozny optymizm, ale wcigz dostrzegaja bariery

@ 2025 rok (n=414)

33%

23%
18%

12%

Zle Bardzo Zle

administracyjne i zmiennos$¢ przepiséw. Ogdlny trend su-
geruje stabilizacje nastrojéw i rosnaca akceptacje nowych
warunkdéw rynkowych, mimo ze oczekiwania wobec polityki

wsparcia i przewidywalnosci regulacyjnej pozostajg wysokie.



Czy kontynuacja programu Méj Prad lub innych dofinansowan
dla odbiorcéw indywidualnych jest zasadna?

@ Prosument (jednokrotny wybor)

Tak

Nie 21%

Nie mam zdania 5%

0% 20%
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GLOBENERGIA LONGI SOLAR

Zdecydowana wiekszos¢ prosumentow (74%) uwaza, ze
kontynuacja programu Mdéj Prad lub podobnych form wspar-
cia finansowego dla odbiorcéw indywidualnych jest zasad-
na. Wynik ten potwierdza, ze mechanizmy dotacyjne nadal
odgrywaja kluczowa role w rozwoju rynku prosumenckiego

i utrzymaniu zainteresowania inwestycjami w OZE. Jedynie

74%

40% 60% 80%

Préba badawcza: 414
Il pétrocze 2025 r.

21% respondentéw nie widzi potrzeby dalszego finansowa-
nia tego typu programaow, co moze wynikaé z przekonania
o wystarczajacej dojrzatosci rynku. Ogdlnie jednak dane
wskazujg, ze system wsparcia jest postrzegany jako istot-
ny element stabilizujacy i pobudzajacy rozwdj fotowoltaiki

wsrod uzytkownikéw indywidualnych.

Ktoére z ponizszych czynnikéw, Twoim zdaniem, najbardziej
zachecaja do inwestowania w fotowoltaike w Polsce?

Programy dofinansowania
Ceny komponentow
Dostepnosc sprzetu
Dostepnosc¢ wykonawcow
System rozliczen (net billing)

Wprowadzenie taryf dynamicznych
0%

NA PODSTAWIE BADANIA PRZEPROWADZONEGO PRZEZ :

GLOBENERGIA LONGI SOLAR

@ Prosument (jednokrotny wybor)

55%

20%

40% 60%

Préba badawcza: 414
Il pétrocze 2025 r.



Zdecydowanie najwazniejszym impulsem inwestycyjnym
sg programy dofinansowan (55%), ktére wyraznie przewyz-
szajg pozostate czynniki, takie jak ceny komponentéw (33%).

Wynik ten moze sugerowac, ze bez wsparcia publicznego

dynamika rynku bytaby istotnie nizsza. Potwierdza to wyso-
kie zainteresowanie programem M&j Prad. Prawdopodobnie
inwestorzy nadal traktujg dotacje jako kluczowy element

decydujacy o rentownosci projektdw.

Ktére z ponizszych czynnikéw, Twoim zdaniem, najbardziej
zniechecaja do inwestowania w fotowoltaike w Polsce?

@ Prosument (jednokrotny wybor)

System rozliczen (net billing) N -9

Sytuacja prawna, legislacja || EGzNG 5%

Programy dofinansowania [l 2%
Ceny komponentow [l 7%
Wprowadzenie taryf dynamicznych . 4%
Dostep do sieci - kwestie przytaczenia . 2%

Dostepnosc sprzetu 1%
0%
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GLOBENERGIA LONGI SOLAR

Najczesciej wskazywana bariera jest system rozliczen
net-billing (62%), ktdéry budzi wyrazne niezadowolenie uzyt-

kownikéw i firm. Kolejne problemy to niejasna legislacja

(15%) i ograniczone zaufanie do programaoéw dofinansowan

20% 40% 60% 80%

Préba badawcza: 414
Il pétrocze 2025 r.

(9%). Wyniki wskazuja, ze brak przewidywalnosci przepiséw
i zmiennos$¢ zasad rozliczerh moga hamowac rozwoj sektora,

mimo korzystnych trenddéw technologicznych.
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Perspektywa konsumentéw - co wiem o OZE?

Ocen swoj poziom wiedzy (jako prosument)
TECHNOLOGIA

‘ Dobrze ‘ Srednio . Zle ‘ Bardzo Zle

MODULY PV

FALOWNIKI

NA PODSTAWIE BADANIA PRZEPROWADZONEGO PRZEZ :

GLOBENERGIA LONGI SOLAR

Respondenci deklaruja najwyzszy poziom wiedzy w zakre-
sie modutéw PV i falownikdw, co potwierdza ich dominujaca
role w procesie inwestycyjnym i szeroka dostepnosc infor-
macji technicznych. Ponad potowa badanych ocenia swoje
kompetencje w tych obszarach jako dobre, a tylko niewielki
odsetek wskazuje braki. Wysoka samoocene widac réw-

niez przy magazynach energii, co pokazuje, ze prosumenci

5% 1%

o ¢

MAGAZYNY ENERGII

4%

v

KONSTRUKCIE SMART HOME

Préba badawcza: 309
Il pétrocze 2025 .

szybko przyswajaja wiedze o nowych technologiach. Z kolei
w przypadku konstrukcji oraz systemdw smart home wyniki
sg bardziej zréznicowane — wiele 0oséb przyznaje, ze ich zna-
jomos¢ jest umiarkowana. Moze to $wiadczy¢ o tym, ze te
elementy wcigz s mniej popularne w praktyce, ale zyskuja
zZnaczenie wraz z rozwojem rynku i rosnaca integracja in-

stalacji PV z inteligentnymi systemami zarzadzania energia.

Ocen swoj poziom wiedzy (jako prosument)
OTOCZENIE PRAWNE

. Dobrze ‘ Srednio ‘ Zle . Bardzo Zle

4% 2%

Y v v

2%

ZNAJOMOSC
TARYFY PROCEDURY 3
DOFINANSOWANIA NET-BILLING FORMALNOSCI
DYNAMICZNE PRZYLACZENIOWE BUDOWLANYCH

NA PODSTAWIE BADANIA PRZEPROWADZONEGO PRZEZ :
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Préba badawcza: 309
Il pétrocze 2025 .



Najlepiej ocenianym obszarem wiedzy prosumentdéw po-
zostajg dofinansowania oraz system net-billing, co pokazuje,
ze uzytkownicy dobrze orientuja sie w zasadach finansowa-
nia inwestycji i nowych sposobach rozliczen. Jednoczesnie
czeste zmiany regulacyjne powoduja, ze czes¢ z nich dekla-
ruje wiedze na poziomie srednim i potrzebe biezacego aktu-
alizowania informacji. Znacznie stabiej oceniane s3 kwestie
formalne — w tym znajomosc¢ procedur przytgczeniowych

i przepiséw budowlanych, ktdre wielu respondentdéw po-

strzega jako zbyt skomplikowane i niejednolite. W przypad-
ku taryf dynamicznych poziom wiedzy jest umiarkowany,
Cco sugeruje, ze temat ten dopiero zyskuje znaczenie wraz

z rozwojem inteligentnych systemow rozliczeniowych.

Ogdlnie wyniki wskazuja, ze prosumenci maja solidne
przygotowanie w aspektach technicznych i ekonomicznych,
natomiast nadal potrzebujg wsparcia informacyjnego w za-

kresie przepisow i formalnosci administracyjnych.

Perspektywa konsumentow - wyboér urzadzen

Co jest lub byto dla Ciebie najwazniejsze przy wyborze
komponentoéw instalacji fotowoltaicznej?

Prosument (wielokrotny wybor)

wydainosc  parametry techiczne | >

Cena zestawu lub komponentéw
Zaufanie do sprzedawecy lub instalatora
Znana i sprawdzona marka
Dodatkowe funkcje

Dostepnos¢ produktow

Wyglad i estetyka
\
Instalator podjat za mnie te decyzje 2%
\
Nowoczesna technologia wykonania 1%

0%

NA PODSTAWIE BADANIA PRZEPROWADZONEGO PRZEZ :

GLOBENERGIA LONGI sOLAR

Najwazniejszym czynnikiem przy wyborze komponen-
téw instalacji fotowoltaicznej sg wydajnosé i parametry
techniczne (27%), nastepnie cena (21%) oraz zaufanie do
sprzedawcy lub instalatora (15%). Mniejsze znaczenie maja
marka producenta (13%) i dodatkowe funkcje (11%). Wyniki
wskazujg, ze decyzje inwestordw s coraz bardziej racjonal-
ne i Swiadome, oparte nie tylko na kosztach, ale takze na
jakosci i niezawodnosci komponentdw. Co istotne, wsrdd

prosumentéw rosnie poziom wiedzy technologicznej i zrozu-

21%
15%
13%
1%
7%
6%

10% 20% 30%

Préba badawcza: 414
Il pétrocze 2025 .

mienie réznic miedzy produktami, co sprawia, ze sg oni coraz
bardziej sktonni zaptaci¢ wiecej za wyzszg jakos¢ i trwatosc
instalacji. Taki trend $wiadczy o stopniowym odchodzeniu
od kryterium najnizszej ceny jako gtdbwnego wyznacznika

decyzji zakupowych.



Zaznacz marke modutow, ktorg wybrates lub wybierzesz
na swoj3 instalacje fotowoltaiczna

Prosument (jednokrotny wybor)
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GLOBENERGIA LONGI SOLAR

Na rynku modutdw fotowoltaicznych dominuja globalni LONGi Solar, nalezaca do grona najwiekszych dostawcdéw

producenci o silnej pozycji i stabilnej sytuacji finansowej. technologii PV na $wiecie. To potwierdza koncentracje rynku

Wsrdéd marek najczesciej wybieranych przez prosumentow wokot kilku czotowych graczy, oferujacych produkty o spraw-

—lub tych, ktére prawdopodobnie beda wybierane przez dzonej jakosci i szerokiej dostepnosci.

przysztych inwestordw indywidualnych — znajduje sie m.in.
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Na podstawie wynikéw ankiety mozna wyciggnac kilka kluczowych wnioskdw dotyczgcych kondycji, nastrojéw i kierun-

kéw rozwoju rynku fotowoltaiki w Polsce w 2025 roku.

Sytuacja rynkowa i nastroje

v v

Rynek fotowoltaiki w Polsce wchodzi w faze Przedstawiciele branzy sg ostrozni
stabilizacji i dojrzewania w swoich ocenach
—tempo wzrostu spada, ale sektor pozostaje jednym —dominuja opinie umiarkowanie negatywne,
z filaréw transformacji energetycznej. wynikajgce z niepewnosci regulacyjnej, presji

cenowej i spadku liczby zlecen.

v v

Prosumenci wykazujg wiekszy spokdj W obu grupach dostrzegalne jest zmeczenie
—dominuja oceny neutralne i umiarkowanie zmianami systemu rozliczen,
pozytywne, wskazujace na adaptacje do nowych jednak nie wida¢ tendencji do wycofywania
zasad rynkowych. sie z rynku.

Programy wsparcia i polityka energetyczna

Zardwno branza (93%), jak i prosumenci (74%) uwazaja, ze kontynuacja programu Moj Prad lub podobnych form

dofinansowania jest niezbedna dla dalszego rozwoju rynku.

Dofinansowania pozostaja kluczowym bodzcem inwestycyjnym, natomiast gtéwna barierg rozwoju jest system
net-billing, oceniany jako nieatrakcyjny i nieprzewidywalny.

Respondenci oczekujg wiekszej stabilnosci zasad, uproszczenia procedur formalnych i lepszego dopasowania
wsparcia do realiéw kosztowych branzy.

Kompetencje i wiedza

Branza charakteryzuje sie bardzo wysokim poziomem wiedzy technicznej w zakresie modutdéw PV, falownikéw

i magazyndéw energii.

Najwieksze braki dotyczg obszaru smart home oraz otoczenia prawnego, w tym formalnosci budowlanych i taryf
dynamicznych.

WSsrod prosumentéw rosnie swiadomos¢ technologiczna — coraz wiecej osdb rozumie zasade dziatania systemow
PV i mechanizmy rozliczen. Wiedza staje sie jednym z najwazniejszych czynnikdw wptywajacych na decyzje

inwestycyjne.



Preferencje inwestycyjne i wybory technologiczne

Cena wcigz pozostaje istotnym kryterium, ale jej znaczenie maleje na rzecz wydajnosci i parametréow technicznych.

Coraz wiecej inwestordw i instalatoréw swiadomie wybiera wyzsza jakos$¢, nawet przy wyzszej cenie, co wskazuje na
dojrzewanie rynku.

Dominuja globalni producenci, w tym LONGi Solar — rynek koncentruje sie wokodt kilku najwiekszych, stabilnych

dostawcow.
Magazyny energii stajg sie standardem w nowych inwestycjach, zwiekszajac poziom autokonsumpcji i hiezaleznos¢
energetyczna uzytkownikow.

Estetyka i design maja wcigz marginalne znaczenie przy wyborze komponentdw — decyduje funkcjonalnosé

i trwatosé.

Rynek fotowoltaiki w Polsce w 2025 roku wchodzi w etap Kluczowe dla dalszego rozwoju pozostaja: stabilne regulacje,
dojrzatosci i selektywnego wzrostu. Firmy koncentruja sie kontynuacja programow wsparcia oraz edukacja techniczna

na jakosci i stabilnosci, a prosumenci coraz czesciej kieruja i prawna uczestnikéw rynku.

sie wiedzg, doswiadczeniem i zaufaniem do technologii.
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